
О Т  РЕДАКЦИИ

Директива Л енина —  «учиться торговать» охватывает сложный 
комплекс понятий. Это, в  сущности, целы й ряд  директив: создать 
органы торговли, ее аппарат, мощный, разветвленный, гибкий; изучать 
и  и зучить потребительный рынок; знать его кон’юнктуру и  уметь ма
неврировать в  ее предвидении; исследовать покупателя, его потребно
сти и  вкусы; уметь снабжать хорошо, дешево и  своевременно. С другой 
стороны, надо знать снабжающие источники, внутренние и  мировые рынки 
и их кон ’юнктуры, надо изучить всесторонне покупаемые товары , их 
свойства и качества и их  поставщиков.

Понятно, что последние задачи  касаются больше всего наших 
заграничных покупок, т.-е. советского импорта. И, быть может, не
смотря на  рост и на  успехи в  этой области нашего хозяйства, мы 
все же наиболее далеки  в ней от выполнения завета  т. Ленина. Н аш а 
нужда в знании иностранных снабжаю щ их рынков, товаров, фирм и 
методов торговли остается пробелом в  системе нашего экономического 
строительства.

Этот пробел Наркомторг ны не признал необходимым восполнить, 
предпринимая, в  лице своего издательства, издание «Энциклопедии 
советского импорта» (ЭСИ). Ее задачи  —  дать научно-информацион- 
ный материал по всем вопросам нашего импорта широким кругам  со
ветских хозяйственных работников, особенно практически участвую 
щих в работе по внешней торговле. В предпринятом нами издании 
должны быть подвергнуты детальному изучению все отрасли промыш
ленности и  источники сы рья  главнейш их стран мира, представляю щ ие 
интерес д л я  нашего импорта; должны  быть исследованы во всех дета
лях  их экспортные возможности, их ры нки и  их  технические дости
жения; должны  быть изучены отдельные импортные товары  со всеми 
их свойствами, сортами и  марками; а  вместе с  тем, советский хозяй
ственный работник долж ен быть вполне ориентирован в  иностранных 
предприятиях и  фирмах, с которыми он входит или долж ен входить 
в сношения. Не менее важ ны м и задачами «Энциклопедии» должно 
явиться изучение иностранного торгового законодательства, организа



ции, методов, технических способов и обычаев экспортной торговли 
в  отдельных странах Европы и А мерики и, когда нужно, по отдельным 
товарам.

П редлеж ащ ий первый том ЭСИ пы тается дать отчетливое пред
ставление о проблемах более общего характера: о перспективах совет
ского импорта в связи  с политикой индустриализации СССР, о  сравни
тельном анализе  импорта СССР в  настоящем и  в  прошлом, о  ф инан
сировании импорта, о международных торговых договорах и  т . д. 
Вместе с тем, книга дает ответ на  важнейшие практические вопросы: 
о накладны х расходах по импорту, о калькуляц и и  импорта, таможен
ны х тариф ах и правилах, об импортных ф рахтах, страховании, транс
порте, об организации торговых предприятий и  самой торговли по 
импорту и  о др. сторонах техники импорта. Особняком стоит крайне 
важ ны й вопрос о концессиях в  СССР, такж е нашедший свое освещение 
в первом томе 8СИ.

Е сли  д ва  первых тома посвящены общим проблемам и общей 
практике импорта, то остальные томы специализированы: каж ды й том 
имеет своим содержанием исключительно импорт предметов по обслужи
ванию какой-либо одной отрасли нашего народного хозяйства.

Д л я  практической работы, к ак  и  для теоретических обобщающих 
выводов, необходимо детальное ознакомление с конкретными специ
фическими особенностями каж дой отдельной группы импортных то
варов и  с теми приемами, при помощи которых советская монопольная 
организация внеш ней торговли сумела сочетать новые принципы своей 
торговой практики с технической природой данного товара и  экономи
ческим положением его ры нка.

Мы надеемся, что и  хозяйственник-практик и  экономист-теоретик 
будут обращ аться к  ЭСИ, сконцентрировавш ей и  обработавшей много
сторонний м атериал строительства в этой области.
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